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ATUACAO EM 2021 E 2022
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ATUACAO EM 2023
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SER UMA PESSOA MAIS EMPREENDEDORA!

Empreendedor € a pessoa que busca (e realiza)
oportunidade, independentemente dos recursos
controlados.

(Howard Stevenson, Harvard)

Empreendedor € uma pessoa visionaria que tem
iniciativa, que sabe identificar oportunidades e
estabelecer solugées inovadoras. Ser empreendedor
nao se limita as pessoas que comegam 0s seus proprios
negdcios. O comportamento empreendedor existe em
todos os setores, em todos os niveis de carreira, em
todos os momentos da vida.

(Marcelo Nakagawa)
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LOGICA GERAL DA DISCIPLINA

Etica,
Computacao e
Sociedade

Developer Life

Sessdo Sprint 1 (embutida em DevL.ife)
Programagao Bits e Matematica  Ciéncia dos
Eficaz Processadore | do Continuo Dados
Sesséo Sprint 2 — Dados e Backend
Arquitetura de | _. . Algebra Légica e Inteligéncia
Objetqs e P-I;Z(;r:::r::s;o Linear e Matematica Artificial e
Times Ageis Teoria da Discreta Robética
Sessdao Sprint 3 — Inovagio Social

Projeto Agil
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Software e Hardware- | Estruturasde
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Paradigmas Learning

Sessdo Sprint4 — ML e Al

Analise de
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OPORTUNIDADES DA DISCIPLINA: Al STARTUP

@ Aplicar/aprofundar conhecimentos de IA

'\g Desenvolvimento do comportamento empreendedor

ﬁ Networking com investidores, executivos, empreendedores

Como criar negdécios inovadores

o

A

Formacéo e lideranca de times (pessoas)

é Captar investimento (antes de sair da faculdade!)



O QUE (NAO) E UMA STARTUP



https://www.youtube.com/watch?v=QAJv8iTx5VE

O QUE (NAO) E UMA STARTUP

“Startup e uma empresa real, que resolve
um problema do mundo real através de
uma solugcd@o com potencial de escala.”

Flavio Pripas

.. “Startup é uma organizacdo tempordaria
desenhada para buscar um modelo de
¥ negodcio estavel e escaldavel.”

Steve Blank




O QUE (NAO) E UMA STARTUP
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REFERENCIAS BASICAS PARA CRIAGCAO DE STARTUPS

0
LADO
DIFICIL

. The
MAN UALSI;[‘(;X l%}’/\l;’[}gEIl)SN DEDOR E ntrep reneur’s

Guide+

O Guia Passo a Passo para

D A S 4 : ART Construir uma Grande'Empresa Customer

SITUACOES
DIFICELS

|
COMO CONSTRUIR UM NEGOCIO ‘A tiomolos Empresndedures Atiale (1

Development

A “cheat sheet” to The Four Steps to the Epiphany

Inovagdo Continua para |
QUANDO NAO EXISTEM 1t resas Extremamente i
M Bem didas 7

RESPOSTAS PRONTAS

Q) o2

A

BEN HOROWITZ

Steve Blank e Bob Dorf

“A» by Brart Cooper & Patrick 'a'lashwml
ALTA BOOKS Foreword by Steven Gasy Blafy




Al STARTUP: DETALHAMENTO

Al Startup
Home
Ementa

Plano de Aula
Etapas
Avaliagdo

Referéncias

Plano de aula

0O plano de aula desta disciplina esta divido em quatro (4) blocos. Para cada bloco as seguintes
atividades estao planejadas.

l @ Atencio!

>

O que € empreender?

Data Conteodo Evidéncias de Atividades
Aprendizado

6- Empreendedorismo Empreendedorismo é um  Apresentacdo da

Fev para a vida comporiamento para o disciplina.

desenvolvimento de
pessoas, de organizagcdes
e do mundo; Aproveite as
oportunidades que serdo
oferecidas no curso

https://insper.qithub.io/ai_startup/

Table of contents
0 que é empreender?

0 que é impactado pela sua
solucéo?

Como desenvolver solugdes de
1A?

Desenvolvimento da solugdo


https://insper.github.io/ai_startup/

ATIVIDADE PRE-AULA (INDIVIDUAL)

QUESTAO A SER RESPONDIDA INDIVIDUALMENTE NO INiCIO DA AULA

Considerando seus interesses pessoais (especialmente, setor que gostaria de
atuar profissionalmente), quais séo as startups (ou projetos de pesquisa,
solugbes de corporagbées) de IA mais promissoras do mundo (na sua opini&o).
Quais s&o os principais desafios tecnolégicos e mercadologicos destas startups?

Orientacdes

Fuja das startups e solugdes de |A mais conhecidas

Busque solucdes de Al que estejam captando grandes investimentos (busque no Google algo como
startup + ai + million = para buscar startups de IA que estejam captando “milhdes” de investidores)
Pesquise no Crunchbase (a principal base de dados de startups)

Pesquise os investimentos em startups de Al dos principais fundos de venture capital do mundo
como Sequoia, Kleiner Perkins, A16z, YC

Traga exemplos de solugdes de setores que gostaria de atuar (seja empreendendo ou trabalhando)
Duas ou trés startups, projetos ou solugdes esta bom. y
Pesquise sobre os desafios tecnoldgicos e mercadologicos das solugdes escolhidas.



Obrigado

Marcelo Nakagawa
mnakagawa@insper.edu.br
Tel: 11-9-9258-0808
Linkedin: in/marcelonakagawa
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